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 Утверждена 
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форме, стр. 4
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ные предприни-
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могут получить 
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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ УХТЫ

В День российского предприниматель-
ства, 26 мая, в администрации МОГО 
«Ухта» состоялся Координационный 
совет по предпринимательству. От-
крыл его руководитель администрации 
Игорь Михель: «В нашей совместной 
общественной деятельности необходимо 
определить базовые принципы работы 
для дальнейшего создания привлека-
тельного инвестиционного климата для 
предпринимательской инициативы, ведь 
это рабочие места, это доходы в бюджет 
и уверенность людей в завтрашнем дне. 
В Ухте есть основа и все условия для 
развития предпринимательской деятель-
ности, для продвижения инициативных 
людей». Состоялся открытый, честный 
и обстоятельный разговор о проблемах 
ухтинских предпринимателей, каждый 
высказал свою точку зрения и личное 
видение проблем, а также перспективы 
развития малого и среднего бизнеса в 
муниципалитете. Затронули вопросы 
привлечения молодежи, недостатка ква-
лифицированных кадров для малого и 
среднего бизнеса, отношения с налоговы-
ми, судебными органами разных уровней. 
Также коснулись темы бизнес-инкубатора 
УГТУ. Координационный совет должен 
стать работоспособной площадкой для 
выработки решений и воплощения их в 
реальной жизни. 

http://mouhta.ru

Судебными приставами Ухты закончено 
семь исполнительных документов город-
ского суда, согласно которым надлежало 
обязать администрацию МОГО «Ухта» 
предоставить семерым детям-сиротам 
жилые помещения муниципального 
жилищного фонда по договорам соци-
ального и специализированного найма 
общей площадью не менее 33 кв. м. 
Постановления были направлены в адрес 
администрации, представитель которой 
был предупрежден о возможных послед-
ствиях неисполнения решений суда. Но 
требования исполнительных документов 
в установленный срок администрацией 
исполнены не были. Тогда судебным 
приставом-исполнителем были вынесены 
постановления о взыскании исполнитель-
ского сбора за каждое невыполненное 
решение суда, общей суммой 260 тысяч 
рублей. В результате принятых мер 
взыскателям были предоставлены соот-
ветствующие жилые помещения.

http://r11.fssprus.ru

280 домов в Ухте остались без управления
В администрации Ухты состоялся 
очередной День контроля, который 
провел первый заместитель 
руководителя администрации Федор 
Любанин.  

В заседании принимали участие замести-
тели руководителя администрации, началь-
ники и представители профильных управ-
лений, жилищно-коммунального хозяйства, 
другие заинтересованные стороны.

С докладом об эффективности и реа-
лизации в прошедшем году муниципаль-
ной программы «Развитие экономики на 
2014-2020 годы» выступила начальник 
Управления экономического развития адми-
нистрации Татьяна Канева. В докладе были 
отражены промежуточные итоги социаль-
но-экономического развития, отношения с 
малым и средним предпринимательством 
Ухты. Рассмотрены вопросы размещения 
нестационарных торговых объектов, под-
держки местных сельскохозяйственных 
товаропроизводителей, пути продвижения 
их продукции на товарном рынке. Отмечено, 
что за счет средств местного бюджета ока-
зана помощь нескольким субъектам малого 
и среднего бизнеса на сумму 1,2 млн рублей 
для реализации ими малых проектов; про-
ведены 52 ярмарки выходного дня, в которых 
приняли участие 42 хозяйствующих субъ-
екта. Главная цель всего комплекса работ 
— обеспечение устойчивого экономического 
развития муниципалитета.  

С информацией об определении постав-
щиков (подрядчиков и исполнителей) высту-
пил начальник Управления муниципального 
заказа Сергей Дегтяренко. Докладчиком от-
мечено, что в 2014 году суммарная экономия 
бюджетных средств составила почти 124 млн
рублей. Обобщив всю деятельность за 
предыдущий год, он отметил, что постав-
ленные перед Управлением задачи были 
выполнены.  

Начальник Управления ЖКХ Валерий 
Барков проинформировал об организации 
работы по проведению общегородского 
субботника по санитарной очистке терри-
тории Ухты, ходе подготовки к работам по 
благоустройству города, о состоянии дел 
с утилизацией брошенного транспорта и 
путях решения проблем 280 домов жилого 
фонда, остающихся на данный момент без 
управления. 

http://mouhta.ru

Управление Пенсионнoго фонда в городе Ухте информирует о возможности 
предварительной записи на прием.

Граждане могут предварительно выбрать удобную дату и время посещения, а также заранее 
заказать документы и справки.
Способы записи на прием:
1. При личном посещении Управления по адресу: г. Ухта, пр. Ленина, д. 40а.
2. По телефонам Управления – 79-59-37, 75-00-37.
3. На официальном сайте ПФР: www.pfrf.ru в разделе «Электронные сервисы Коми».
8-800-100-1508 — телефон бесплатной справочной службы отделения Пенсионного фонда 
в Коми.

http://www.pfrf.ru

ИНФОРМАЦИЯ

Межрайонная ИФНС России № 3 по Республике Коми в г. Ухте

ВНИМАНИЮ НАЛОГОПЛАТЕЛЬЩИКОВ!

Приказом ФНС Рос-
сии № ММВ-7-3/558@ от 
29.10.2014 утверждена 
форма налоговой декла-
рации по НДС, порядок ее 
заполнения и формат пред-
ставления в электронной 
форме. 

В новой форме налого-
вой декларации  по НДС с  
2015 года  предусмотрены 
разделы, содержащие  све-
дения, содержащие сведе-
ния из книг покупок, книг 
продаж, журналов учета 
полученных и выставлен-
ных счетов-фактур.

Лица, не являющиеся на-
логоплательщиками НДС 
или налоговыми агентами 
по НДС, но осуществляющие 
посредническую деятель-
ность, должны на основании 
пункта 5.2 статьи 174 Кодек-
са представлять в налоговый 
орган в отношении указанной 
деятельности журнал учета 
полученных и выставленных 
счетов-фактур по ТКС через 
оператора ЭДО.

В связи с тем, что объем 
расширенной налоговой 
декларации по НДС при-
близительно будет «весить» 

до 10 ГБ, рекомендуем рас-
смотреть вопрос по предо-
ставлению декларации за-
благовременно. 

Также, чтобы избежать 
ошибок при заполнении 
книг покупок, книг продаж 
и дополнительных листов к 
ним, журналов учета полу-
ченных и выставленных сче-
тов-фактур в части запол-
нения идентификационных 
реквизитов контрагентов, 
рекомендуем воспользо-
ваться электронным серви-
сом «Проверка корректности 
счетов-фактур».
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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РК

Общественное обсуждение запрета розничной 
продажи слабоалкогольных напитков в Коми 
завершилось. Напомним, год назад в Коми был 
принят закон, запрещающий продажу слабо-
алкогольных «энергетиков», однако произво-
дители поменяли состав напитков, их названия 
и они снова появились на прилавках. Поэтому 
сейчас в Республиканский закон «Об установ-
лении дополнительных ограничений розничной 
продажи алкогольной продукции» планируется 
внести пункты, согласно которым будет введен 
запрет розничной продажи слабоалкогольной 
продукции с содержанием этилового спирта от 
1,2 до 9%. Таким образом, из розницы должны 
исчезнуть все слабоалкогольные коктейли, 
включая «энергетики». При этом ограничения 
не коснутся пива и напитков на его основе, 
вина, в том числе фруктового, сидра, пуаре 
(грушевый сидр) и медовухи. В обществе и в 
бизнес-среде, как рассказал на рабочем со-
вещании в Госсовете Коми 20 мая заместитель 
председателя бюджетного комитета Госсовета 
Иван Медведев, идею поддержали, несмотря 
на возможные финансовые потери для пред-
принимателей. 

http://komionline.ru

• • • • • • • • • • • 
Рынок Коми показал среднее развитие 
конкурентной среды. В рейтинге регио-
нов, составленном федеральной антимоно-
польной службой, республика заняла 32-36 
строчку. Наиболее интенсивная, но при этом 
добросовестная конкуренция в 2014 году 
среди регионов России — в Новосибирской 
области. На втором месте оказалась Москва, 
на третьем — Рязанская область. В аутсайде-
рах — Астраханская, Тамбовская области и 
Тува. Рейтинг составлялся на основе четырех 
критериев: количество (в том числе прироста 
или сокращения) предприятий, количество 
жалоб на нарушения антимонопольного за-
конодательства, состояние товарных рынков и 
опрос бизнесменов о состоянии конкуренции. 
Состояние рынков признано наиболее благо-
приятным в Санкт-Петербурге. Согласно же 
опросу бизнесменов, наилучшая конкурентная 
среда в Пензенской области, а наихудшая — в 
Ярославской области.

http://komionline.ru

• • • • • • • • • • • 
Постановление правительства Республики 
Коми «О подготовке и проведении Всероссий-
ской сельскохозяйственной переписи 2016 
года на территории Республики Коми» под-
писал премьер-министр региона Владимир 
Тукмаков. «Сельхозперепись — это своего рода 
инвентаризация аграрного сектора экономики, 
которая позволит получить наиболее полную 
информацию о процессах, происходящих 
сегодня в сельском хозяйстве, и формировать 
социальную политику села, определить его 
потенциал и возможности развития, наиболее 
эффективные меры господдержки», — пояснил 
В.Тукмаков. Всероссийская сельскохозяйствен-
ная перепись 2016 года пройдет в период с 1 
июля по 15 августа 2016 года. 

http://rkomi.ru

В Коми нет объективной картины долгов по зарплате

Áåäíûõ â Êîìè ñòàëî áîëüøå

Два органа, занимаю-
щиеся учетом имеющих 
задолженности предпри-
ятий, называют разные 
суммы общего долга. 
Прокуратура, проведя 
проверку, пришла к вы-
воду, что объективно си-
туацию с невыплатами 
зарплат в Коми не видит 
ни одно ведомство.

Как сообщает пресс-
служба прокуратуры ре-
спублики, в Комистат на 
1 апреля 2015 года о за-
долженности по зарплате 
отчитались четыре пред-
приятия, три из которых 
поднадзорны прокурату-
ре. Общий размер долга 
– 1,6 миллиона рублей 
перед 130 работниками. 

Реестр организаций, 
имеющих задолженность 
по заработной плате, так-
же ведет Государственная 
инспекция труда Коми. 
По этим данным, на ту 
же дату долг составил 
166 миллионов рублей 
перед 1 925 работниками 
81 предприятия.

Учитывая значитель-
ное расхождение между 
сведениями официаль-
ной статистики и ре-
зультатами мониторинга 
инспекции труда, проку-
роры провели проверки, 
чтобы узнать фактиче-
скую ситуацию с задол-
женностью.

Оказалось, что 77,8% 
задолженности (129 мил-
лионов рублей) прихо-

дится на долю 23 пред-
приятий-банкротов, из 
них почти 77 миллионов 
рублей составляет долг 
перед 429 работниками 
ЗАО «Холдинг-центр».

Итоги прокурорских 
проверок показали, что 
в реестр инспекции труда 
необоснованно включе-
ны сведения о задолжен-
ности на сумму 29 мил-
лионов рублей. Так, долг 
перед работниками ООО 
«Севернефтегазпостав-
ка» и ООО «СеверТранс-
Север» в размере почти 
1 миллиона рублей по-
гашен в полном объеме 
еще в 2013-2014 годах, 
однако соответствующие 
корректировки в реестр 
не внесены. Кроме того, 
в реестре числится за-
долженность ОАО «Завод 
строительных металло-
конструкций» на сумму 
5,7 миллиона рублей, в 
то время как предпри-
ятие в декабре 2014 год 

было исключено из Еди-
ного государственного 
реестра юридических 
лиц.

В итоге по состоя-
нию на 1 мая 2015 года, 
по данным Росстата, в 
Коми задолженность ра-
ботодателей по зарплате 
составила около 20 мил-
лионов рублей.

«Всей картины по дол-
гам не видит никто. Коми-
стат может обрабатывать 
только ту информацию, 
которую ему предоста-
вили сами предприятия, 
поэтому их суммы ниже, 
чем реальные. А в ин-
спекции труда не акту-
ализируют имеющуюся 
информацию, поэтому 
их сведения, наоборот, 
завышены», — проком-
ментировала  старший по-
мощник прокурора Коми 
по взаимодействию со 
СМИ и общественностью 
Наталия Спиридонова.

http://komionline.ru

В 2014 году в республике 126 тысяч 
человек, или каждый седьмой, 
имели доход ниже прожиточного 
минимума, то есть жили менее чем 
на 10,4 тысячи рублей в месяц.

Число бедных в Коми растет год от 
года. В 2014-м их стало на 4,6% больше, 
в 2013-м – на 3,7%.

Как сообщает Комистат, в прошлом 
году в регионе малообеспеченное на-
селение располагало среднедушевыми 
денежными доходами в размере 7,4 
тысячи рублей в месяц. Эта сумма в 1,4 
раза меньше величины прожиточного 
минимума (10,4 тысячи рублей) и в 4,1 
раза меньше, чем среднедушевой де-
нежный доход населения (30,7 тысячи 
рублей).

Доля малоимущих составила 14,5% 
от общей численности населения Коми 
(в 2013-м — 13,7%) и была выше, чем в 
среднем по России (11,2%).

Доходами в размере свыше 60 тысяч 
рублей в месяц на человека располагали 
10,3% жителей республики (по России 
— 8,3%).

Разница в среднедушевых доходах 
10% наиболее и наименее обеспеченного 
населения составила 14,9 раза (в 2013-м 
— 16,6 раза, в 2012-м – 17 раз). Среди 
регионов Северо-Запада по соотноше-
нию среднедушевых доходов бедных и 
богатых республика находилась на 3-м 
месте (по убыванию показателя). Наи-
более глубокое расслоение населения 
по уровню доходов наблюдалось в 
Санкт-Петербурге (18,7 раза), наиболее 
сглаженное — в Карелии (10,2 раза).

http://komionline.ru
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ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РФ

Единый портал вынес на общественное 
обсуждение разрабатываемый Минтру-
дом законопроект «О внесении изменений 
в отдельные законодательные акты РФ в 
части совершенствования индивидуального 
(персонифицированного) учета в системе 
обязательного пенсионного страхования». 
Об этом проекте заявлялось и ранее, но не 
было его текста. Сейчас опубликован текст. 
В статью 11 Закона № 27-ФЗ и статьи 10 и 15 
Закона № 212-ФЗ внесут поправки, согласно 
которым, отчетными периодами в части 
отчетности, предоставляемой в ПФ, будут 
признаваться месяц, два месяца, три месяца и 
так далее до окончания календарного года. В 
ПФ отчетность придется сдавать ежемесячно, 
а не ежеквартально. Новшества планируется 
ввести в действие с 1 января 2017 года. В сро-
ки уплаты взносов изменений не вносится.

www.audit-it.ru

• • • • • • • • • • •
Предприятия торговли и общепита, находя-
щиеся в жилых домах, сохранят возможность 
работать в ночное время. Соответствующие 
поправки в законодательство, лишавшие 
их такого права с 1 июля, подготовило 
Министерство строительства и жилищно-
коммунального хозяйства. Как сообщают 
российские СМИ, в случае вступления в силу 
нового порядка, запрещавшего предприятиям 
и компаниям, расположенным в многоквар-
тирных домах, работать после 23 часов, под 
угрозой закрытия могли оказаться до поло-
вины магазинов региональных ритейлеров 
и целый ряд предприятий малого бизнеса. 
Минстрой подготовил проект постановления 
правительства, исключающий этот запрет из 
действующего законодательства. Министер-
ство поддержало предложенные изменения в 
действующие национальные стандарты, но по 
результатам рассмотрения проекта постанов-
ления представит дополнительные предложе-
ния, отметил замминистра промышленности 
и торговли Виктор Евтухов. По его мнению, 
сложившаяся застройка городов не преду-
сматривала большого количества отдельно 
стоящих помещений для коммерческой дея-
тельности. Поэтому использование доступных 
помещений в жилых зданиях – объективная 
насущная необходимость.

www.tpp-inform.ru

• • • • • • • • • • •
Предприниматели моложе 30 лет, занимаю-
щиеся разработками в научной и социальной 
сферах, могут быть освобождены от налогов 
на пять лет. Такой документ подготовил 
депутат Законодательного собрания Санкт-
Петербурга от фракции «Единая Россия» 
Сергей Шатуновский. «В сфере, где налоговая 
ставка оказывается нулевой, происходит жут-
кий рост криминала, потому что преступные 
группировки находят большое количество 
людей, подходящих для получения льгот, 
договариваются с ними о ведении бизнеса и 
занимаются чем угодно под этой крышей», 
– пояснил профессор Международного ин-
ститута развития Алексей Скопин.

www.dni.ru

Иностранные инвесторы пытаются через 
международные суды вернуть средства, 
вложенные в украинскую экономику. 
Украина показала себя абсолютно нена-
дежным экономическим партнером, по-
этому многие зарубежные вкладчики уже 
не надеются получить причитающиеся им 
деньги без юридического вмешательства 
международных структур. В этой связи 
число претензий к стране в международ-
ные суды, равно как и суммы, запраши-
ваемые по ним, возросло. «Общая сумма 
требований составляет 170 миллиардов 
гривен (около восьми миллиардов долла-
ров)», – цитирует «Интерфакс» замести-
теля министра юстиции Украины Антона 
Янчука. Он отметил также, что эта сумма 
сложилась из 21 претензии, поступившей 
от иностранных инвесторов. В 2012 году 
сумма исков со стороны зарубежных 
вкладчиков составляла 30 миллиардов 
гривен (1,41 миллиарда долларов). Спустя 
год – в 2013-м – объем средств по подоб-
ным искам даже снизился до 20 милли-
ардов гривен (940 миллионов долларов). 
Рост объема финансовых претензий более 
чем в восемь раз заместитель министра 

юстиции постарался оправдать потерями 
инвесторов от воссоединения России и 
Крыма. Однако и он был вынужден при-
знать, что отдельной строкой расходов для 
зарубежных вкладчиков стали разборки 
украинских олигархов, занятых переделом 
собственности. Сумма в 170 миллиардов 
гривен, несмотря на свою значительность 
для стремительно приближающейся к 
дефолту Украины, вряд ли станет оконча-
тельной. После того как Верховная рада 
приняла закон о моратории на выплату 
долгов, репутация государства в глазах 
иностранных инвесторов была полностью 
уничтожена.

НОВОСТИ МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ

Обязательства, арендные — это счет бухгалтерского учета, предназначенный для 
обобщения информации о состоянии расчетов с арендодателями за основные средства, 
переданные им на условиях долгосрочной аренды. Этот счет используется предпри-
ятиями-арендаторами. Задолженность перед арендодателем за основные средства, 
поступившие на предприятие на условиях долгосрочной аренды, принимается на счет 
по кредиту счета «Арендные обязательства» в корреспонденции со счетом «Долгосрочно 
арендуемые основные средства». Уплата причитающихся арендодателю платежей за ис-
пользование долгосрочно арендуемых основных средств отражается записью по дебету 
счета «Арендные обязательства» и кредиту счетов учета денежных средств. Сумма на-
численных процентов по договору долгосрочной аренды проводится по кредиту счета 
«Арендные обязательства» в корреспонденции со счетом «Использование прибыли». 

www.edictionary.ru.

СЛОВАРЬ ДЕЛОВОГО ЧЕЛОВЕКА

• • • • • • • • • • •

Фотографии из сети интернет

Организация экономического сотрудниче-
ства и развития (ОЭСР или, как ее назы-
вают, «Клуб богатых стран») проанализи-
ровала неравенство доходов населения в 
развитых странах и негативный эффект от 
него. Экономисты отметили, что пропасть 

между богатыми и бедными достигла 
максимума за последние 30 лет. 

Растущий разрыв между богатыми и 
бедными в 19 странах ОЭСР в 1985-2005 
годах привел к замедлению роста ВВП в 
1990-2010 годах в среднем на 4,7%. При 
этом средний доход 10% богатейших жи-
телей стран ОЭСР в 9,6 раза выше доходов 
10% беднейшего населения. Для сравнения, 
в 1980-х годах соотношение по доходам 
составляло 7:1, в 2000-х годах – 9:1.

Эксперты уверены, что ситуация подо-
шла к переломному моменту. Рекордный 
показатель неравенства доходов населе-
ния крайне негативен для экономического 
роста, и если дальше закрывать глаза на эту 
проблему, о долгосрочных перспективах 
подъема экономики можно будет забыть.

По материалам сайта: www.dni.ru
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10  НОВОСТИ

В Коми за неделю клещи 
покусали более 200 
человек

С 22 по 28 мая за медицинской помощью 
по поводу укусов клещей обратились 223 
человека, из них 51 — дети.

По данным Управления Роспотребнад-
зора Коми, всего за сезон в медицинские 
учреждения обратилось 547 пострадав-
ших, в том числе 129 детей. Присасывание 
клещей регистрировалось в Сыктывкаре 
(197), Ухте (3), Сосногорске (4), Вук-
тыле (1), Сыктывдинском районе (35), 
Сысольском (73), Усть-Куломском (16), 
Корткеросском (13), Прилузском (156), 
Койгородском (19), Усть-Вымском (19), 
Княжпогостском (6), Троицко-Печор-
ском (3), Удорском (2). Пострадавшим 
оказана экстренная специфическая про-
филактика.

Проведена акарицидная обработка в 
зонах высокого риска заражения населе-
ния (мест массового отдыха людей, тер-
риторий кладбищ и др.) специалистами 
предприятий дезинфекционного профиля 
в объеме 348,93 га.

В лаборатории ФБУЗ «Центр гигиены и 
эпидемиологии в Республике Коми» было 
исследовано 390 клещей, в 40 обнаружен 
антиген вируса клещевого энцефалита, в 
4 — возбудитель боррелиоза.

Одним из важнейших направлений 
профилактики инфекций, передаваемых 
клещами, в этот период времени остается 
индивидуальная защита людей, в т.ч. со-
блюдение правил поведения на опасной в 
отношении клещей территории, ношение 
специальной защитной одежды, приме-
нение современных акарицидных и ака-
рицидно-репеллентных средств для об-
работки верхней одежды и снаряжения.

«Комиинформ»
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Почти тысяча жителей Коми из-за мошенников 
потеряли деньги со счетов

Служба исследований 
компании HeadHunter 
(hh.ru) подготовила 
обзор рынка труда для 
рабочего персонала 
в Республике Коми в 
2015 году.

В январе-апреле 2015 
года на рынке труда для 
рабочего персонала на-
блюдалось сокращение 
числа вакансий во всех 
регионах Северо-Запада, 
что в целом соответствует 
общей тенденции рынка. 
Наименьшее падение спро-
са на рабочий персонал 
произошло в Санкт-Пе-
тербурге (3%), наибольшее 
– в Новгородской области 
(69%).

По сравнению с анало-
гичным периодом 2014 
года, в Республике Коми 
количество вакансий для 
этих специалистов сокра-
тилось на 39%, количество 
резюме при этом выросло 
на 5%. 

Hh-индекс (количество 
резюме на одну вакансию) 
в рассматриваемой проф-
сфере, по сравнению с ян-
варем-апрелем прошлого 

года, в Республике Коми 
вырос до 2,0, т.е. на одну 
вакансию приходилось в 
среднем ежемесячно два 
резюме. Напомним, что в 
прошлом году hh-индекс 
здесь находился на уровне 
1,1 пункта.

Самыми востребован-
ными специалистами в 
этой профсфере стали 
сварщики и разнорабочие 
(по 18%), а также слеса-
ри, сборщики, машинисты 
производства и монтажни-
ки (по 10% – каждый).

Почти половина ва-
кансий для рабочего пер-
сонала в регионе в этом 
году были сосредоточены 
в компаниях сферы стро-
ительства, эксплуатации 
и проектирования. 15% 
вакансий предлагались 
компаниями, занимаю-
щимися металлургией и 
металлообработкой, 11% 
— предприятиями нефте-
газовой отрасли.

Практически все со-
искатели среди рабочего 
персонала – мужчины. 41% 
специалистов – в возрасте 
26-35 лет, каждому тре-
тьему соискателю – 36-45 
лет, каждый десятый – в 

возрасте 46-55 лет или 22-
25 лет.

Две трети резюме содер-
жат информацию о среднем 
специальном образовании. 
Высшее образование ука-
зано в каждом десятом 
резюме. Каждый второй 
кандидат имеет опыт ра-
боты более 6 лет, каждый 
четвертый – от 3 до 6 лет, 
каждый пятый – от 1 года 
до 3 лет. Не имеют опыта 
6% соискателей.

Зарплатное предложе-
ние для рабочего персона-
ла в Республике Коми со-
ставляет 46 600 рублей (на 
основе вакансий на hh.ru), 
что превышает показатель 
ожидаемой заработной 
платы, находящийся на 
уровне 40 000 рублей (на 
основе резюме на hh.ru).

Стоит заметить, что сре-
ди вакансий для рабочего 
персонала в большинстве 
регионов Северо-Запада 
большую долю занимают 
предложения с вахтовым 
методом работы. Макси-
мальное количество таких 
вакансий в профсфере 
«Рабочий персонал» пред-
ставлено в Республике 
Коми (41%). 

За пять месяцев этого года в 
правоохранительные органы 
республики поступило 900 
сообщений о незаконном снятии 
денег с банковских счетов.

Как сообщает пресс-служба проку-
ратуры Коми, схема обмана состоит в 
том, что на сотовый телефон, к номеру 
которого подключена услуга «Мобильный 
банк», приходит SMS или MMS-сообще-
ние с просьбой посетить определенный 
сайт. Пользователь переходит по ссылке, 
на телефон автоматически скачивается 
вредоносное программное обеспечение, 
с помощью которого мошенник получает 
доступ к функциям «Мобильного банка». 
После этого злоумышленник переводит 
деньги со счета владельца, списание де-
нежных средств происходит незаметно 
для пользователя, так как программа 
блокирует сообщения о перемещениях 
средств. Как показывает практика, наи-
более подвержены атакам владельцы 
телефонов с операционной системой 
Android. Вредоносные программы могут 
попасть в телефон и при скачивании из 

непроверенных источников.
МВД по Коми на своем сайте часто со-

общает о подобных мошенничествах. Но 
по данным этого ведомства, опубликован-
ных на его сайте, количество совершенных 
мошенничеств меньше – за пять месяцев в 
рубрике «Копилка» собрано 114 случаев, 
причем всех категорий мошенничеств. 
Вероятно, пресс-служба публикует не 
все факты.

Суммы, которых лишаются жители 
Коми, в телефоны и смартфоны которых 
попало вредоносное ПО, различны: от двух 
тысяч рублей до нескольких десятков.

«КомиОнлайн»

«ÍÝÏ» ÂÊîíòàêòå
vk.com/nepsite

«Комиинформ»
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ПРАВОВЫЕ НОВОСТИ РФ

ВОПРОС – ОТВЕТ  

Уважаемые читатели нашей газеты! Если у вас возникли вопросы, связанные 
с предпринимательской деятельностью, просим вас сообщать их по т. 76-13-49, 

ф. 76-02-42, или присылать по e-mail: karpovevgeni@yandex.ru
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Субъекты РФ могут установить 
дифференцированные ставки единого 
налога в рамках упрощенной систе-
мы налогообложения для различных 
категорий налогоплательщиков. Если 
налогоплательщик относится к не-
скольким таким категориям, то он 
вправе выбрать наименьшую ставку 
налога. Об этом напомнил Минфин 
России в Письме № 03-11-10/69516 
от 22.01.15. Дифференцированные 
ставки налога могут быть введены для 
тех налогоплательщиков, которые в 
качестве объекта налогообложения 
выбрали «доходы минус расходы». 
Обычная налоговая ставка в таком 
случае составляет 15%. Но субъекты 
РФ вправе установить «вилку» ставок 
— от 5 до 15% — в зависимости от ка-
тегории налогоплательщиков. НК РФ 
не раскрывает понятие «категория на-
логоплательщиков». По мнению специ-
алистов Минфина, каждая конкретная 
категория налогоплательщиков должна 
отражать какие-либо общие признаки 
и существенные свойства. Например, 
виды экономической деятельности, 
продукции, услуг, категории субъектов 
малого (включая микропредприятия) 
и среднего предпринимательства, осу-
ществление деятельности на удален-
ных, малозаселенных, депрессивных в 
экономическом развитии территориях 
и т.п. Как полагают в финансовом ве-
домстве, налогоплательщик, который 
обладает признаками нескольких ка-
тегорий налогоплательщиков, вправе 
применять наименьшую ставку единого 
налога, установленную законом соот-
ветствующего субъекта РФ.

www.buhonline.ru

• • • • • • • • • • • 

В Письме № 03-07-11/6141 от 
12.02.2015 Минфин напомнил, что 
вычеты сумм НДС, предъявленных 
продавцами налогоплательщику при 
приобретении основных средств, 
оборудования к установке и (или) не-
материальных активов, производятся 
в полном объеме после принятия на 
учет данных ОС, оборудования или 
НМА. При этом они должны быть пред-
назначены для использования в опе-
рациях, облагаемых НДС, кроме того, 
для вычета необходим счет-фактура. 
В соответствии с пунктом 1.1 статьи 
172 НК, вступившим в силу с 1 января 
2015 года, налоговые вычеты могут 
быть заявлены в налоговых периодах 
в пределах трех лет после принятия на 
учет приобретенных налогоплательщи-
ком на территории РФ товаров (работ, 
услуг), имущественных прав.

www.audit-it.ru

Собираюсь заняться предпринимательской деятельностью и 
в ближайшее время мне предстоит регистрация ИП. Могу ли я 
вместе с документами, которые необходимы для регистрации ИП, 
предоставить заявление о том, что я хочу применять «упрощенку»? 
Если я не собираюсь нанимать работников, то будет ли у меня 
право не уплачивать страховые взносы в ПФР и ФФОМС в случае, 
если я заболею и возьму больничный?

Документы на государственную регистра-
цию физического лица в качестве индиви-
дуального предпринимателя и заявление о 
переходе на УСН (по форме N 26.2-1) могут 
быть поданы одновременно (ст. 346.13 НК 
РФ). Нахождение ИП на больничном не осво-
бождает его от уплаты страховых взносов в 
ФФОМС и Пенсионный фонд в фиксирован-
ных размерах. Закрытый перечень оснований 
для освобождения от уплаты указанных 
выплат содержится в ч. 6 ст. 14 Федераль-

ного закона № 212-ФЗ от 24.07.2009. Такое 
основание, как нахождение на больничном, 
данным перечнем не предусмотрено. Следует 
также отметить, что уплата рассматриваемых 
взносов не ставится в зависимость от полу-
чения доходов индивидуального предприни-
мателя. Платить социальные взносы придется 
в любом случае: получает ли ИП доходы от 
своей предпринимательской деятельности 
или не получает.

www.subschet.ru

Фирма выплатила премию ко дню рождения работника. Можно ли 
учесть такие затраты в целях налогообложения прибыли?

Так поступать не стоит. Расходы в виде 
выплат в связи со знаменательными дата-
ми, персональными юбилейными датами 
не соответствуют требованиям статьи 
252 НК РФ, так как не связаны с произ-
водственными результатами работников. 
Напомню, что таково мнение Минфина 
России (Письмо  № 03-03-06/4/12 от 22 
февраля 2011 г.). Некоторые арбитражные 
суды поддерживают позицию чиновников. 
Подтверждением тому служит Постанов-
ление ФАС Северо-Кавказского округа 

№ А53-14819/2008 от 18 сентября 2009 г. 
Но если премии ко дню рождения преду-
смотрены коллективным договором, то 
судьи разрешают их учитывать при расчете 
налога на прибыль, поскольку в этом случае 
они являются элементами оплаты труда 
(Постановление ФАС Московского округа 
№ КА-А40/702-10 от 24 февраля 2010 г.). 
Таким образом, если предприятие решит 
подобные выплаты учитывать в расходах, 
их лучше предусмотреть коллективным или 
трудовым договором.

Включать ли в доходы на «упрощенке» возвращенную переплату по 
налогам?

Нет, не надо. Эта сумма не является экономической выгодой, а значит, и доходом (ст. 41 
НК РФ).
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Можно изучить десятки 
книг, посвященных 
теории ведения 
переговоров. Но и 
прочитав их, многие 
переговорщики 
теряются, когда 
доходит «до дела» 
— просто не могут 
подобрать нужные 
слова. 

Секрет 1: Свой – чужой. 
Принцип схожести

Известно, что наибольшее 
доверие вызывают чем-то по-
хожие на нас люди (эта «по-
хожесть» может быть самой 
разной — от национальности и 
внешних данных до увлечений, 
мест отдыха и т.д.). Поэтому 
очень важно стать хоть немного 
«своим» для собеседника, найти 
что-то общее. Как это сде-
лать? В процессе переговоров 
нужно активировать функцию 
наблюдения и слушать, на чем 
человек делает акцент. А осо-
бенно внимательно относиться 
к повторяющимся фразам.

Если, например, собеседник 
произнес фразу «моя коман-
да сплоченная, как в хоккее», 
то делать выводы еще рано. 
Но если подобные 
фразы («забить 
шайбу», «прорвать 
оборону» и т.п.) 
повторяются, для 
вас они — сигнал 
к действию. Если 
вы, конечно, хок-
кей любите. Если 
же эта тема вам не 
близка и вы попы-
таетесь начать раз-
говаривать с ним 
о хоккее, рискуете 
стать чужим. Не 
форсируйте собы-
тия, не создавайте «родство» 
искусственно. Слушайте вни-
мательно оппонента, истинную 
схожесть можно найти всегда. И 
не забывайте, что демонстри-
руя положительные отзывы о 
вашей работе других компаний, 
лучше выбрать те, которые чем-
то схожи с компанией вашего 
потенциального партнера.

Секрет 2: Как простой 
вопрос повышает отклик на 
просьбу

Стандартная ситуация: вы 
не получаете отклика на вашу 
письменную просьбу. Этот 

« н у л е в о й  о т -
клик» возника-
ет, в частности, 
потому, что не-
редко письма за-
канчиваем фра-
зой «пожалуйста, 
дайте ответ на 
мое предложе-
ние» или «буду 
рад вашему от-
вету». Согласно 
законам влияния, 
вероятность от-
клика на такой 
посыл изначаль-

но невелика. Чтобы ее повы-
сить, можно перед отправкой 
письма получить от человека 
согласие. Закон влияния гласит: 
человек стремится выполнить 
те обязательства, которые он на 
себя взял сам и публично. Со-
ответственно, в данном случае 
вероятность получения обрат-
ной связи гораздо выше.

Секрет 3: Игра в 
компромисс

Еще один закон влияния гла-
сит: люди склонны к поиску 
компромисса. Им пользуются, 
например, маркетологи, когда 
им нужно продать дорогой то-
вар: они вводят в ассортимент 
товар еще дороже, потому что 
человек выберет компромиссный 
вариант — не самый дешевый, но 
и не самый дорогой. Используя 
этот принцип в переговорах, 
можно эффективно продвигать 
свои решения. Последовательно 
обсуждая три варианта, мы про-
буждаем в человеке природное 
желание достичь компромисса, 
тем более, что он уже взял на себя 
определенные обязательства, дав 
согласие о намерении работать.

Секрет 4: Привлекайте 
посредников для рассказа 
о себе

Чем вы лучше других? В чем 
ваша уникальность? Чем вы от-
личаетесь от конкурентов? Многих 
переговорщиков этот вопрос вво-
дит в ступор. И начинается поиск 
преимуществ, которые чаще всего 
отвергаются противоположной 

стороной. Доказывая свою уни-
кальность, надежность и даже 
приводя при этом веские доводы, 
вы активизируете у оппонента 
режим сопротивления. На каждый 
ваш аргумент у него есть очень ве-
сомый ответ: «И что?..» Выйти по-
бедителем из подобной ситуации 
можно, применив четвертый закон 
влияния: если нужно рассказать о 
себе, привлекайте посредника. До-
верие к информации, полученной 
от третьего (незаинтересованного) 
лица, гораздо выше, чем от заин-
тересованного. Пример удачного 
диалога:

— Вы все мне показали и обо 
всем рассказали, остался один во-
прос. В чем ваша уникальность?

— Вы знаете, если я буду гово-
рить и хвалить себя, для вас это 
наверняка не будет веским аргу-
ментом. Давайте лучше за меня 
скажут поступки и дела. А в случае 
необходимости, и отзывы наших 
клиентов. Кстати, вы можете лич-
но позвонить (представителям вот 
этой и этой компании) и узнать о 
нашей работе.

И помните: применение за-
конов влияния не гарантирует 
100% результат, но определенно 
помогает продвигаться в пере-
говорах вперед.

http://journal.dasreda.ru

Çàêîíû âëèÿíèÿ: 
êàê çàâîåâàòü ïîòåíöèàëüíîãî ïàðòíåðà

Последовательно 
обсуждая три варианта, 
мы пробуждаем в 
человеке природное 
желание достичь 
компромисса, тем 
более, что он уже взял 
на себя определенные 
обязательства, дав 
согласие о намерении 
работать.
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ЖЕНЩИНЫ РОССИИ

Мария Васильевна Октябрьская 
(1905-1944 гг.) — советский танкист, Герой Советского Союза.

В годы Великой Отече-
ственной войны на соб-
ственные сбережения 
оплатила постройку танка 
Т-34 «Боевая подруга» и 
стала его механиком-во-
дителем.

На следующий день по-
сле начала войны, 23 июня 
1941 года, М.В. Октябрьская 
вместе с сестрой и другими 
членами семей красных 
командиров была эвакуи-
рована и в августе прибыла в 
Томск, где работала телефо-
нисткой в эвакуированном 
из Ленинграда артиллерий-
ском училище.

В конце лета 1941 года ей 
пришла похоронка на мужа. 
Узнав о гибели мужа-фрон-
товика, Мария Васильевна 
обратилась в военкомат с 
просьбой отправить ее на 
фронт, но несколько раз ей 
отказывали: из-за перене-
сенной болезни — туберку-
леза шейного позвонка — и 
уже немолодого возраста 
— 36 лет.

Тогда она решила пойти 
другим путем. В то время в 
СССР шел сбор народных 
средств в фонд обороны. 
Продав вместе с сестрой 
все вещи и ценности и не-
сколько месяцев занимаясь 

вышиванием, она внесла 
50 тысяч рублей на строи-
тельство танка Т-3, после 
чего направила в Кремль 
телеграмму с просьбой от-
править ее на фронт.

С 3 мая 1943 года стала 
учиться вождению танка в 
Омском танковом училище, 
стала первой в стране жен-
щиной механиком-водите-
лем танка, а с октября 1943 
года уже сражалась на своем 
танке «Боевая подруга»  на 
Западном фронте. 

В боях у деревни Новое 
Село Лиозненского района 
Витебской области 18 ноя-
бря 1943 года танк «Боевая 
подруга» первым ворвался в 
ряды обороны противника, 
уничтожил противотанко-

вую пушку и около 30 не-
мецких солдат и офицеров. 
В этом бою танк был подбит. 
Несмотря на ранение, М.В. 
Октябрьская еще двое суток 
провела в осажденном танке 
под огнем противника, пока 
танк не был эвакуирован, а 
затем направилась в мед-
санвзвод. 

18 января 1944 года 
в бою в районе станции 
Крынки Витебской области 
М.В. Октябрьская своим 
танком раздавила 3 пуле-
метные точки и до 20 солдат 
и офицеров противника. 
Снарядом у танка «Бое-
вая подруга» был разбит 
левый ленивец. Механик 
Октябрьская принялась под 
огнем противника устранять 
повреждения, но осколок 
разорвавшейся поблизости 
мины тяжело ранил ее.

15 марта 1944 года Ма-
рия Васильевна Октябрьская 
скончалась во фронтовом 
госпитале в Смоленске. Там 
же с воинскими почестями 
она и была похоронена в 
сквере Памяти Героев в 
Смоленске. 2 августа 1944 
года М.В. Октябрьской было 
присвоено звание Героя 
Советского Союза. (по-
смертно).

https://ru.wikipedia.org

ЖЕНСКИЕ НОВОСТИ

Традиции застегивать замки любви на 
Мосту искусств в Париже придет конец. 
Столичная мэрия снимет их из-за кри-
тического состояния строения. Об этом 
говорится в сообщении мэрии. Из него 
следует, что «сотни тысяч замков прикре-
плены к некоторым мостам Парижа. Этот 
феномен гарантированно обеспечивает 
городу две проблемы: постоянное ухуд-
шение состояния объектов культурного 
наследия и риск для безопасности их по-
сетителей – парижан и туристов». 

www.myjane.ru

• • • • • • • • • • •
Реклама с участием худых моделей не 
действует на женщин с обычной фигу-
рой. В исследовании специалистов из 
Университета Бэйлор приняли участие 
239 женщин. Ученые предположили: 
участницы, которые считают худых 
женщин идеальными, будут восприим-
чивее к рекламе с худыми моделями. 
25% женщин не согласились, а 45% 
— лишь отчасти согласились с тем, что 
такая фигура идеальна. На тех, кому 
не нравились худые модели, реклама с 
ними не действовала. Так, далеко не все 
женщины станут покупать продукцию, 
которую рекламируют худые модели. 
По словам исследователей, для рекламы 
некоторых товаров и услуг худые модели 
подходят, а во всех остальных случаях 
лучше приглашать на съемки женщин с 
обычной фигурой.

www.meddaily.ru 

• • • • • • • • • • •
Канцлер Германии Ангела Меркель 
в пятый раз подряд заняла первую 
строчку в рейтинге самых влиятель-
ных женщин мира, который ежегодно 
составляет американский Forbes. При 
составлении рейтинга Forbes учитывает 
капитал, упоминание в СМИ, сферы 
влияния и воздействие на отрасль.
Forbes не исключает, что в следующем 
году Меркель потеснит экс-госсекретарь 
США, кандидат в президенты Хилари 
Клинтон — сейчас она заняла второе место.
Тройку лидеров закрывает предприни-
матель и филантроп, супруга основателя 
Microsoft Мелинда Гейтс.

http://newsland.com/

Фотографии из сети интернет

Аксессуары в образе жен-
щины – это, прежде всего, 
акценты. И истинная леди 
просто обязана знать, как 
правильно расставить эти 
самые акценты. В рамках 
делового дресс-кода это, 
конечно, довольно слож-
но, однако давайте разбе-
ремся, какие украшения 
лучше всего гармонируют 
с деловым костюмом.

Основные принципы 
подбора украшений

Сразу хотелось бы ска-
зать о том, что бизнес-
леди не должны привно-
сить в свой рабочий образ 
слишком претензионные 
и тяжеловесные украше-
ния. Более того, если это 

не ювелирные изделия, а 
бижутерия, то она должна 
быть качественной, до-
рогой. Деловой дресс-код 
также обязывает офисных 
модниц носить не более 
трех украшений одно-
временно. Какие именно 
это будут предметы — вы-
бирать, конечно, только 
вам. Как правило, это ком-
плект из серег, цепочки и 
браслета.
Часы или браслеты?

Браслеты лучше выби-
рать для менее формальных 
деловых встреч, а вот что 
касается офисных будней, 
то все же рекомендуется 
носить наручные часы – это 
и стильно, и по-деловому 
практично. Тем более, что 

хорошие, дорогие часы 
всегда служат достойным 
украшением на запястье 
бизнес-вумен!
Украшения на шею

Главным акцентом, чаще 
всего, становится именно 
украшение на шее, посколь-
ку оно сразу же привлекает 
взгляд. 
Как выбрать серьги в 
деловом стиле

Никаких длинных подве-
сок или массивных камней, 
естественно, быть не долж-
но. Серьги должны быть 
предельно аккуратными. В 
идеале – классические пу-
сеты, можно с огранкой. 

http://ladyboss.com.ua

Êàêèå óêðàøåíèÿ óìåñòíû 
ê îôèñíîìó êîñòþìó
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ВЕЛИКИЕ МУЖЧИНЫ РОССИИ

Áëàðíåéñêèé Äàíèë Êåìàëîâè÷ 

КНИЖНАЯ ЛАВКА

КОРОТКО О ГЛАВНОМ

Тетрадные записи
Жил-был человек, который непрестанно 

жаловался на свои беды. Он мог перечис-
лять их день и ночь, помнил каждую свою 
неприятность.

– Вот, – думал человек тот, – когда пред-
стану перед Господом, Он спросит меня: 
«Расскажи о страданиях своих, чтобы Я 
выбрал тебе меру райских радостей, соиз-
меримую с твоими страданиями».

А потому все горести свои, как крупные, 
так и мелкие, он записывал в отдельную 
тетрадь, чтобы не упустить чего ненароком 
при докладе Богу и радости райской не 
лишиться.

И вот умер человек тот и предстал перед 
Господом. И сказал ему Господь:

— Расскажи мне о радостях, которые 
ты испытал в жизни. Не смогу Я без этого 
определить, к какой мере райской радости 
ты готов.

И ничего не смог ответить человек тот, 
потому что радости свои не считал, а считал 
только беды.

Встречающий рассвет
Жил-был человек. И было у него обыкно-

вение: он поднимался каждый день утром до 
рассвета, выходил на берег моря, встречал 
зарю и молился Богу.

Сын его вырос и тоже, как отец, каждый 
день поднимался утром до рассвета, выходил 
на берег моря встречать зарю. Но молитву он 
не произносил.

Вырос у сына сын. Как и отец, он тоже 
каждый день поднимался утром до рассвета 
и выходил на берег моря. Только он не знал, 
зачем это делает.

Притча о притче
Правда вышла неодетой из райского 

сада. Так она и бродила по свету – ни чем 
не закрытая и не приукрашенная. А люди, 
которые еще помнили Бога, удивлялись 
ее красоте. Но проходило время, Правда 
старела, и вскоре ее стали избегать, называя 
уродливой и старой. Каждый искал свою, 
новую правду. Вот как-то печальная Правда 
повстречалась с Притчей, одетой в красивое 
платье. Притча спросила:

– О чем ты грустишь?
– Я стала старой, и теперь люди не любят 

меня… – отвечала Правда.
Но Притча не согласилась:
– Разве мы можем состариться? Я так же 

стара, как ты, но чем старше становлюсь, тем 
люди лучше меня встречают! Им не нравится 
все простое и понятное, они хотят тайного 
и приукрашенного. Они любят сами искать 
смысл. Вот если я дам тебе что-то из своей 
одежды, ты сразу увидишь, как полюбят 
тебя люди.

Правда наодела красивые одежды, и 
после этого люди перестали бегать от нее, 
принимая ее с радостью и улыбкой. С тех 
пор Правда и Притча неразлучны.

www.smisl-zhizni.ru

Л.Толстой
Крейцерова соната

В сборник вошли: «Крейцерова сона-
та», «Отец Сергий», «Семейное счастье». 
Все эти произведения объединяет тема 
поиска счастья в частной жизни, в семье. 
Эту изящную книгу в шелковом пере-
плете украшают прекрасные ил-
люстрации художника Юрия 
Иванова, передающие 
быт героев. Рисунки на 
полях перекликаются 
с сюжетом произве-
дения. 

Р.Брэдбери 
Зеленые тени, Белый Кит

Этой книги могло бы не существо-
вать, если бы известный голливудский 
режиссер Джон Хьюстон в 1953 году 
не предложил Рэю Брэдбери приехать 
в Ирландию и написать сценарий к 
экранизации «Моби Дика». С тех пор 
«Изумрудный остров» стал одной из 

любимых «этнических» тем Брэдбери.
Роман «Зеленые тени, Белый Кит» 

– это запоздалое признание в 
любви людям, стране и народу, 
с которыми его свела судьба 
много лет назад. 

Добрая жена да вкусные щи – другого добра не ищи.

10 марта 1995 года во вре-
мя штурма Бамута развед-
взвод под командованием 
сержанта Бларнейского 
ворвался в дом, где боеви-
ки удерживали детей для 
«живого щита». 

Б о е в и к и  о т к р ы л и 
кинжальный огонь, что-
бы вернуть себе залож-
ников,  и Бларнейский 
принял решение выно-
сить детей из-под огня.
Взвод Бларнейского спас 
тогда восемнадцать детей, 
из них восьмерых вынес 
сам сержант. Бойцы вы-
носили детей на руках, 
прикрывая их своим телом; 
другого способа спасти 
их просто не было. Под 
шквальным огнем солдаты 
гибли один за одним, но 
спасали детей. Все дети 
остались живы, старшая 
девочка, Таня Бланк, по-
лучила легкое ранение в 
ногу. Будучи раненым, 
Бларнейский вернулся на-
зад к тяжело раненному 
бойцу. Ведя пулеметный 
огонь и сдерживая боеви-
ков, он продержался до 
прибытия подкрепления 
– бойцов передового от-
ряда 879 ОДШБ, которые 
отбросили противника.
Рассказ Татьяны Бланк, до-

чери воспитательницы, ко-
торая была вместе с детьми:
«… мы лежали возле сарая, 
который вовсю пылал, и 
нам было жарко. Вокруг 
стоял грохот, все кричали. 
Солдаты стреляли. Время 
от времени один из сол-
дат хватал мальчика или 
девочку и бежал, стреляя 
на ходу. Я приподнимала 
голову и видела, как он 
отдавал ребенка другому 
солдату, а сам ложился и, 
стреляя, возвращался на-
зад ползком… Бывало, что 
солдат падал, и тогда дру-
гой подхватывал ребенка 
и бежал… Нас становилось 
все меньше, и вдруг я оста-
лась одна. Я подумала, что 

меня бросили, но тут кто-
то сильный схватил меня на 
руки. Я закричала, испугав-
шись, а потом узнала его. 
Он был один из тех солдат, 
кто постоянно убегал и 
возвращался ползком. Я 
тогда подумала, что его 
руками меня несет Бог…»
Из двадцати семи человек 
во взводе осталось четверо. 
Двадцать три бойца погиб-
ли, спасая жизни детей. За 
совершенный подвиг Да-
нил Бларнейский был пред-
ставлен к званию Героя 
России, но не получил его. 
Из-за ранений, полученных 
в ходе боя в селе Бамут, 
в конце весны 1995 года 
Данил Бларнейский был 
комиссован из рядов ВС в 
звании старшего сержанта.
За беспримерный героизм, 
проявленный при выпол-
нении воинского долга во 
время операции в Бамуте, 
указом президента Рос-
сийской Федерации от 26 
марта 1995 г. Бларнейский 
Данил Кемалович награж-
ден орденом Мужества. Все 
бойцы были награждены. 
Почти все – посмертно. 
Сержант и сегодня живет 
рядом с нами. Незаметный 
человек, обычный гражда-
нин своей страны. 

http://vk.com/vrussiav 

www.books.ru

(Русская пословица)
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Рекламное издание

Работа. Предложение
• На террит. коттеджей, р-н Зерюнова, 
срочно треб. дворник (мужчина). Т. 
72-57-27.*
• На работу требуется инженер. Т.: 75-15-
27, 75-18-32, с 9 до 14.*
• В Издательский Дом «НЭП» требуется 
водитель категории В с л/а на время 
отпуска основного сотрудника. Адрес: 
Космонатов-5/2, отдел распростране-
ния, т.: 76-12-43, 8-904-200-12-21.*
• Салону красоты требуется парикмахер. 
Т. 8-912-546-22-60.*

НЕДВИЖИМОСТЬ

 Квартиры, дома. Куплю

• Семья беженцев из Луганска купит 
2-комн. кв. или МСО, без посредни-
ков, недорого. Т. 8-904-208-63-97, с 10 
до 20.*

 Квартиры, дома. Сдам

• Отель. Т. 8-904-209-08-81.*
• Домашний отель, непьющим, от 450 р. 
Т. 8-912-945-09-50.*
• Кв. посуточно. Документы. Т. 8-965-
861-96-02.*

 Помещения. Продам

• Продам мет. балок на санях. Т. 8-904-
207-37-43.

 Помещения. Разное

• Спортивный комплекс «Метеор» сдает в 
аренду помещение с оборудованием для 
кафе. Адрес: Сосногорск, ул. Гоголя-10. 
Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-118-98-12.*

Сдам помещение, Космонавтов-5/2 
(недалеко от перекрестка Ленина 
— Космонавтов), 100 кв.м, под 
офис или магазин, на длит. срок. 
Т.: 8-922-592-20-20, 8-912-109-83-
69.*

Помещения. Разное
• Аренда магазинов, 50 кв.м, 40 кв.м, г.Со-
сногорск. Т. 8-963-558-80-52.*

АВТОДРОМ
Транспорт. Продам

Транспорт. Продам

• Продам «ГАЗель-Фермер», будка 3 м, 
тент, 07 г.в., газ/бензин, 350 т.р., торг. 
Т. 8-912-946-12-98.*

 Транспорт. Разное

• Сдам в аренду «Дэу-Нексию», 700 р/
сутки; «Хендай-Акцент», 800 р/сутки. 
Т. 8-963-487-07-65.*

 СУПЕРМАРКЕТ

• Супермаркет. Продам

Торф. Навоз. Щебень. Песок. Дрова. 
Т. 8-904-273-35-95, Захар.*

 ЗООМИР
• Ветеринарная клиника «Велес». Квали-
фицированная помощь. Диагностические 
исследования, УЗИ, рентген, терапия, 
хирургия, чипирование, аптека, стрижка 
животных. Ул. Тиманская-11, офис 4. Т.: 
8-912-942-04-01, 76-46-49, пн-пт — с 10 
до 20, сб — с 10 до 15.*

УСЛУГИ
• На даче ремонт и строительство. Дом, 
баня, крыша, веранда, сарай. Замена вен-
цов фундамента. Т. 8-912-543-80-86.*
• Ремонт квартир. Все виды работ. Каче-
ство. Т.: 76-04-57, 8-912-942-50-78.*
• «СеверСлом» — слом стен, разбор 
полов и дачных домиков, ванные 
комнаты, от 90 р/кв.м. Вынос и вывоз 
любого мусора. Аренда отбойного 
молотка. Т. 79-35-36.*
• Плотницкие работы. Т. 8-908-718-16-
06.*
• «МастерПол» заменит любое наполь-
ное покрытие. Т. 71-22-00.*
• Замки: открываем, меняем, врезаем. Т. 
8-912-949-80-20.*
• СТО «АВТОСТОП». Профессиональная 

установка автосигнализации, автозапуска, 
музыки, электрики. Т. 8-904-861-55-55.*
• Грузоперевозки («ГАЗель») и грузчики. 
Недорого. Т. 8-904-227-78-85.*
• «Сокол». Грузоперевозки, домашние 
переезды по РФ и РК. Услуги грузчи-
ков. Пенсионерам скидки. Т.: 8-904-209-
06-02, 711-703.*
• Грузоперевозки, грузчики. Т.: 8-912-
145-00-65, 8-912-947-87-48.*
• Ремонт мебели и диванов, а также 
перетяжка мягкой мебели. Т. 8-908-718-
16-06.*
• Физкультурно-оздоровительный ком-
плекс предоставляет следующие виды 
услуг: аренда спортивного зала, сауна, 
массажный кабинет, тренажерный зал. 
Заключаем договоры с организациями 
и частными лицами. Адрес: Сосногорск, 
6 мкр-н-35. Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-
118-98-12.*
• Настройка и ремонт фортепиано. Т. 
8-904-273-19-73, Александр.*

ОБРАЩЕНИЯ
• Спортивный комплекс «Метеор» предо-
ставляет спортивный игровой зал для 
проведения спортивных мероприятий по 
футболу, волейболу, баскетболу и дру-
гим игровым видам спорта. Заключаем 
договоры с организациями и частными 
лицами. Адрес: Сосногорск, ул. Гоголя-
10. Т.: (8-82149) 6-86-97, 8-912-118-98-12, 
e-mail: himik67@rambler.ru.*
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